Дилерское соглашение

г. Новосибирск








 «___»__________2006 


 Поставщик, ИП Турчин Евгений Леонидович, в лице  ИП Турчина Евгения Леонидовича, действующего на основании свидетельства серия 5400 № 1268730 от 28.12.2005г, с одной стороны, и Покупатель __________________________________________, в лице ________________________________________________________________, действующего на основании _________________, с другой стороны, заключили настоящее Дилерское соглашение о нижеследующем.

1. Предмет соглашения

1.1. 
Настоящее соглашение определяет порядок взаимодействия Поставщика и Покупателя по предоставлению особых условий поставки продукции. 

1.2.
С момента заключения настоящего соглашения Покупателю предоставляется скидка на продукцию в размере 5 % от действующего прайс-листа Поставщика. Указанная скидка действительна в течение 2 месяцев с момента подписания настоящего соглашения и выплачивается по итогам покупок в течение этого срока. 
1.3.
В зависимости от объема покупок продукции в среднем за  этот период из расчета одного месяца, Поставщик предоставляет Покупателю следующие постоянные скидки:

	Объем покупок накопительно за один месяц (млн. руб.)
	Размер предоставляемой скидки

	От 0,5 до 1,5
	3%

	более 1,5
	5%


Указанные скидки являются постоянными, при условии сохранения Дилером соответствующего скидкам объема покупок и подтверждаются Поставщиком  ежеквартально.  

1.4.
Цена товара с учетом скидок фиксируется в спецификации к заключенному сторонами договору купли-продажи.

1.5.
По согласованию сторон, при условии соблюдения ранее платежной дисциплины в течение 6 месяцев, Покупателю может быть предоставлена отсрочка платежа на срок до одного месяца. При этом при определении выполнения или невыполнения объема поставок в целях определения размера накопительной скидки, учитываются те поставки, по которым были фактически получены Поставщиком денежные средства в оплату продукции.

2.Права и обязанности Поставщика

2.1. Поставщик имеет право:

2.1.1.
В одностороннем порядке расторгнуть настоящее соглашение при невыполнении Покупателем своих обязательств по настоящему соглашению, или заключенному сторонами договору купли-продажи, путем направления Покупателю письменного извещения. 
В этом случае у Покупателя отзывается Сертификат Дилера, о чем публикуется информация на сайте Поставщика.

2.2.Поставщик обязан:

2.2.1.
Предоставлять Покупателю указанные в п.1.2. и 1.3. настоящего соглашения скидки, при условии выполнения Покупателем своих обязательств по настоящему договору и заключенному сторонами договору купли-продажи.
2.2.2.
Уведомлять Покупателя об изменениях цены продукции (прайс-листа)  не позднее, чем за 14 дней до момента такого изменения. При невыполнении Поставщиком данной обязанности Покупатель имеет право на предоставление скидок от ранее действовавшего прайс-листа;

2.2.3.
Предоставлять дилерский рекламный пакет для организации продаж и  оформления торговых площадей Дилеров элементами фирменного стиля «Архи-тек». Обозначать координаты дилеров (по их просьбе) в рекламных носителях в период проведения рекламных мероприятий. 
2.2.4.
Проводить обучающие мероприятия для торгового и обслуживающего персонала Дилеров или  оказывать консультационную и информационную поддержку Покупателю по вопросам распространения продукции, и ее технических характеристик. 
2.2.5.
Назначить ответственное лицо, с которым Покупатель решает все вопросы, связанные с исполнением настоящего соглашения и договора поставки.
2.1.6. Выдать Покупателю Сертификат дилера по истечении  2 месяцев с момента подписания настоящего соглашения, при условии выполнения им своих обязательств в соответствии с настоящим соглашением.
3. Права и обязанности Покупателя

3.1. Покупатель имеет право:

3.1.1. На предоставление скидок  в соответствии с п. 1.2.,1.3. настоящего договора
3.1.2. Получать необходимую рекламную информацию от Поставщика;

3.1.3. Получать необходимые консультации от Поставщика.

3.2. Покупатель обязан:

3.2.1. Предоставить Поставщику следующие документы:

a) заполненную Анкету Дилера;

b) копии учредительных документов (устав, учредительный договор, свидетельство о регистрации, свидетельство об ОГРН)

c) свидетельство о постановке на учет в налоговом органе;

d) копию бухгалтерского баланса за последний отчетный период;

e) бизнес-план продаж продукции.

3.2.2. Не продавать не сертифицированную продукцию, производимую, либо поставляемую  незаконно под маркой или товарным знаком «Архи-тек». В случае, если будет установлен факт продажи указанной продукции, Поставщик имеет право расторгнуть настоящее соглашение в одностороннем порядке.

3.2.3.  Реализовать мероприятия в соответствии с Программой Мерчандайзинга:  

1. Оформить торговые или выставочные площади элементами фирменного стиля «Архи-тек».

2. Соблюдать принцип стилевого и функционального зонирования. 

3. Соблюдать принцип идеального состояния образцов.

4. Обеспечить наличие ценников, указателей, информационных стоек, других информационных материалов в фирменном стиле «Архи-тек», согласно макетам , предоставленным Поставщиком.

5. Участвовать в совместных рекламных мероприятиях для продвижения фирменного стиля и товарной марки «Архи-тек».

6. Не осуществлять мероприятий, негативно влияющих на имидж т.м. «Архи-тек».

7. Участвовать в  обучающих мероприятиях для торгового и обслуживающего персонала, организованными  Поставщиком.

3.2.4.
Предоставлять необходимые данные при проведении маркетинговых исследований, проводимых торговой маркой «Архи-тек».
3.2.5. Предоставлять торговый и сервисный персонал для проведения обучающих мероприятий в сроки, оговоренные с Поставщиком. 

 3.2.6. Поддерживать ценовую политику  в регионе принятую совместно с Поставщиком. Не осуществлять демпинговых мероприятий в регионе.

4. Срок действия соглашения

4.1. Настоящее соглашение вступает в силу с момента его подписания сторонами и действует до 31 декабря 2006 года.
4.2.  Настоящий Договор может быть расторгнут по взаимному согласованию сторон, совершенному в письменной форме за подписью уполномоченных лиц сторон. 

4.3. Настоящий договор считается пролонгированным на следующий срок, если ни одна из сторон не заявила в письменной форме за 30 дней до окончания действия договора о желании расторгнуть настоящий Договор.
5. Заключительные положения


5.1.  Настоящий договор составлен в двух экземплярах – по одному для каждой из сторон, каждый из которых имеет одинаковую юридическую силу, один находится у Поставщика, второй – у Покупателя.

6. Подписи сторон:

	Поставщик:

ИП Турчин Евгений Леонидович:

Юр. Адрес: 630015, г. Новосибирск

Ул. Красный проспект 90/3 кв. 59
Факт. адрес: 630005, г. Новосибирск,

Ул. Островского, 111.

Тел.383-201 17 27;201 16 69

Индивидуальный предприниматель 
___________________ (Турчин Е.Л.)

	Покупатель:




